BRANCHE AKTUELL

Die Brantner GmbH

ist Westeuropas groBter
Agrarkipper-Hersteller.

Mit spezifischen
Konstruktionsmerkmalen
hat Brantner das
Leergewicht von
Kippern bei gleicher
Stabilitat vermindert.

orin liegt das Ge-
heimnis des Erfolgs
der Hans Brantner

& Sohn Fahrzeugbaugesell-
schaft mbH, des groBten Her-
stellers von Agrarkippern in
Westeuropa? Wenn Brantner
nach den Kriterien bestimmter
,Global Player” geflihrt worden
ware, exsistierte das Unter-
nehmen heute nicht mehr.
Kaum einem Manager dlrfte
es in ein kleines niederdster-
reichisches Stadtchen ziehen,
wie es Laa an der Thaya ist,
das abseits des groBen Ver-
kehrs unmittelbar an  der
tschechischen Grenze liegt.
Dennoch produziert Hans
Brantner, geschaftsflihrender
Geselischafter des Unterneh-
mens alle Anhanger aus-
schlieBlich  in  Osterreich.
Brantner: ,Wir setzen nicht auf
Lohndumping, sondern auf
gerechte leistungsbezogene
Bezahlung unserer Mitarbeiter,
die alle gut ausgebildet sind,
die hochst flexibel in der Pro-
duktion arbeiten kénnen und
die wissen, was Qualitatsarbeit

flir ein Unternehmen bedeutet,
denn Qualitdt der Arbeit ist
gleich Qualitadt des Produkts.
Letztlich bringt das mehr, als
die vielleicht moglichen Kos-
tenvorteile in einem Billiglohn-
land.”

®m Engagierte Mitarbeiter

Was auffallt, wenn man mit
dem sehr jugendlich wirken-
den Unternehmenschef Hans
Brantner durch die weitlaufi-
gen Produktionsstatten (5 ha
Bedachung) wandert: Brant-
ner kennt die Mehrzah! seiner
300 Beschaftigten personlich.

,Die Erfahrungen meiner
langjahrigen Mitarbeiter sind
fur das Unternehmen von gro-
Bem Wert", so Brantner, Dem-
entsprechend sind vier Mitar-
beiter langer als 40 Jahre im
Werk, 20 mehr als 30 Jahre
und mehr als die Halfte Uber 10
Jahre.

Das soll nicht heiBen, dass
Brantner nur auf Erfahrung
setzt, auch der Nachwuchs
erhalt seine Chance. Jahrlich
werden etwa zehn Lehrlinge

BRANTNER

Wertarbeit
,Made in Austria®

Seit 1993 Uber 7000 Anhanger in
Deutschland verkauft — Mehrere

zum Fahrzeugbauer ausgebil-
det.

Im Unternehmen Brantner
setzt man auf flache Hierarchi-
en, die das Engagement for-
dern. Hans Brantner steht als
geschéftsfihrender  Gesell-
schafter an der Spitze des
Unternehmens. Auch  seine
Frau Theresia ist im Unterneh-
men voll engagiert. In der Ad-
ministration, im Verkauf und
Export sind 14 Personen be-
schéftigt. Engagierte langjahri-
ge Mitarbeiter, die in der Firma
gelernt haben, steuern die Pro-
duktion und Uberpriifen die
Montage auf Qualitat. Bei mehr
als 180 Kippervarianten wird
von jedem Mitarbeiter hohe
Flexibilitat verlangt und umfas-
sendes Wissen zu den Pro-
dukten gefordert.

Ubrigens, Fachkréafte, aus-
gebildet bei Brantner, sind ge-
suchte Leute. Damit sie nicht
abwandern, zahlt das Unter-
nehmen Leistungslohn. Brant-
ner: ,Doch Geld ist nicht alles.
Mitarbeiter wollen Perspekti-
ven haben. Wir fordern enga-
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' Unternehmensstandbeine aufgebaut

gierte Mitarbeiter und bieten
Aufstiegsmaoglichkeiten."
Engagierte Mitarbeiter ste-
hen fir Qualitat und Soliditét.
Die Kunden danken es dem
Unternehmen. ,Mitarbeiter und
vor allem Kunden haben uns zu
dem gemacht, was wir sind”, so
der Firmenchef Hans Brantner.
Bald wird er den 100.000sten
Kipper in der Uber 50-jahrigen
Geschichte des Unternehmens
Ubergeben konnen. Anlasslich
des 50-jahrigen Firmenjubila-
ums im Jahr 1999 ist Ubrigens
der 90.000ste Kipper an die
Generalvertretung fur Deutsch-

land, an die Dieter Kress
GmbH, gegangen. Bei 4000
jghrlich  montierten  Kippern

lasst es sich leicht ausrechnen,
wann die 100.000 voll sind.

® Klein angefangen

Das Unternehmen Brantner
hat namlich einmal ganz klein
angefangen in einer alt einge-
sessenen Schmiede in Laa, die
schon seit sechs Generationen
von einem Hans Brantner ge-
flihrt wurde
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Hans Brantner, der Vater des
heutigen Firmenchefs, begriin-
dete kurz nach dem Krieg den
Aufstieg des Unternehmens.
Seiner kaufmannischen Bega-
bung und seinem unternehme-
rischen Weitblick ist zu verdan-
ken, dass der Einstieg in die
Anhanger-Produktion gewagt
wurde. Anfangs wurden luftbe-
reifte Pferdezuganhanger ge-
fertigt. Mit dem Strukturwandel
in der Landwirtschaft 16ste sie
der Traktoranhdnger ab, da-
raus entwickelten sich mecha-
nische und schlieBlich hydrau-
lische Kipper.

Zuerst produzierte Brantner
Anhénger nur fir die Landwirte
des ostlichen Teils Osterreichs.
Heute dlrfte Brantner mit Ab-
stand Marktflihrer in Osterreich
sein, und mit rund 60 Prozent
der Produktion im Export ist
Brantner Marktfiihrer bei land-
wirtschaftlichen Anhangern in
Westeuropa.

® Stark in Deutschland
Hauptexportland ist
Deutschland, das mit etwa 35
Prozent am Umsatz des Unter-
nehmens beteiligt ist. Exportiert
wird auch in die Schweiz und in
andere EU-Lander. Auch nach
Tschechien und  Slowenien
werden Anhanger verkauft. Be-
sonders in Ungarn sind Brant-
ner-Kipper sehr gefragt. Dass
im Laufe der Zeit auch 2000
landwirtschaftliche ~ Anhanger
nach Sldafrika verkauft, aber
auch Japan, Korea, Chile, Ni-
geria und weitere auBereuropa-
ische Lander beliefert wurden,
sei nur am Rande erwéhnt,
Leben und leben lassen, das
ist die Devise der Firma Brant-
ner im Umgang mit ihren Han-
delspartnern. In Deutschland
verkauft sie unter eigenem Na-
men ihre Produkte durch ihre
Generalvertretung Dieter Kress
GmbH, Neu-Ulm, Gber ortli-
che und regionale Handler. An-
gepasst an die heutige Markt-
situation werden diese Land-
maschinenhéndler mit groBe-
ren Einzugsgebieten bedacht
und mit Exklusivrechten aus-
gestattet, damit sie noch aus-
reichende Margen erzielen. Die
Brantner-Karte von Deutsch-
land zeigt nur noch wenige

weiBe Flecken. Dort erhalten
Héndler noch eine Chance mit
Brantner-Kippern sich ein gu-
tes Zubrot zu verdienen.

Dass Brantner erfolgreich
auf dem deutschen Markt ist,
liegt nicht nur an der guten
Qualitat der Anhénger, son-
dern auch am aktiven Mana-
gement von Dieter Kress. Seit
1993 hat er, in den letzten
Jahren zusammen mit seinem
Sohn Martin Kress, mehr als
7000 Anhanger auf dem deut-
schen Markt Uber eine aktive
Handlerschaft verkauft.

Dies ist um so bemerkens-
werter, weil immer mehr kleine-
re regionale Firmen sich auf
dem Kippermarkt tummeln,
die ihre Grundkomponenten
im Osten kaufen und in Wi
deutschland montieren

Auf die Nutzlast

kommt es an

Besonders der Markt im
oberen Nutzlastsegment bei
Muldenkippern ist hart um-
kampft. Dort drangen vor allem
Hersteller aus Frankreich und
den Niederlanden auf den
Markt

Bei gleichem zuldssigem
Gesamtgewicht reduziert sich
in vielen Fallen durch eine ein-
fache Bauweise die Nutzlast
um zum Teil mehr als 20 Pro-
zent.

Fir Handel und Endkunde
heidt es da aufpassen.
SchlieBlich steigt mit hdherem
Leergewicht der Dieselver-
brauch pro beférderter Nutz-
last. Uber die (bliche Nut-
zungsdauer von Anhangern,
26 Jahren gerechnet, summie-
ren sich die Mehrkosten be-
sonders bei hohem Einsatz im
erheblichen AusmaB.

Brantner hat mit spezifi-
schen Konstruktionsmerkma-
len, gespeist aus langjahriger
Erfahrung, das Leergewicht
von Kippern bei gleicher Stabi-
litdt vermindert, und damit die
Nutzlast und somit den Nutz-
wert der Anhanger wesentlich
erhoht.

® Garantie steht fir Qualitat

Statt der allgemein Ublichen
und gesetzlich vorgeschriebe-
nen Halbjahresgarantie vieler

anderer  Anbieter  gewahrt
Braniner ein Jahr Garantie. Flir
Rahmen und Federn garantiert
Brantner zehn Jahre. Als erster

serhersteller im  landwirt-
chen Markt gewahrt
Brantner 20 Jahre Garantie auf
lahmen und Briickenboden
ostung. Dass eine
Garantie auch den
Wiederverkaufswert der Kip-
per erhoht, versteht sich von
Ibst. Er ist bei Brantner-Kip-
nermaBen ver-
hoch.

Die Qualitat von Anhangern
und Kippern lasst sich auch

Werk und beim Produkt.

messen an Verarbeitung und
Dichtheit Wohl selbst-
verstandlich bei jedem Kipper
solte die Korndichtheit flr
sein. ,Rapsdichtheit”
n ist nicht so leicht zu
Brantner jedenfalls
sie flr seine Kipper.
auf die Standzeit der
Kipper kommt es an. Sie hangt
im Wesentlichen ab von Quali-
tatszulieferteilen, den  kon-
struktiven Merkmalen der ei-
genproduzierten Teile sowie ih-
rer qualitativ hochwertigen Be-
und Verarbeitung

Brantner montiert nur hart-
verchromte Hydraulikzylinder
und Stahlblechboden, die in
einem speziellen Schmelzver-
fahren hergestellt wurden. Der
Rahmen und die Bordwande
werden zweimal tauchgrun-
diert. Der Unterbau wird rot
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heiBspritzlackiert und der Auf-
bau mit Zweikomponenten-
Lack spritzlackiert.

Die Ausstattung des Pro-
duktionswerkes entspricht
neuem Standard und wird lau-
fend erganzt. So sind bei-
spielsweise im  Werk drei
SchweiBroboter und drei Plas-
mabearbeitungszentren integ-
riert, die eine rationelle qualita-
tiv hochwertige Stahlbearbei-
tung gewahrleisten. Interes-
sant ist, dass nicht Techniker
die SchweiBroboter und Plas-
mabearbeitungszentren  pro
grammieren, sondern ange-

Chef des Unternehmens, legt Wert auf Qualitét im

lernte SchweiBfachkréfte.
Brantner: +Programmieren
lasst sich leichter lernen als
eine Qualitats-SchweiBnaht zu
ziehen",

Anhanger fir alle

Kauferschichten
Die Firma Brantner deckt die
gesamte Palette  landwirt-

schaftlicher ~ Anhanger zwi-
schen 2 und 36 Tonnen zulés-
sigem Gesamigewicht ab.
Trotz eindeutigem Trend zu ho-
hen Tonnagen besitzen Acht-
Tonnen-Kipper mit sogenann-
ter Ruckmatik immer noch ei-
nen hohen Marktanteil. In die-
sem Segment kaufen Landwir-
te vielfach nur nach Preis.
Auch sie will Brantner mit ei-
nem Qualitatsprodukt zu ei-
nem angemessenen Preis be-
dienen. FUr die mehr preisori-



entierten Landwirte hat Brant-
ner den TA 8045 Classic und
die XXL-Reihe mit folgender
Ausstattung konzipiert: koni-
sche Briicke mit Breiten vorne
von 2,15 m und hinten von
2,26 m, 1,80 m breite Spur, 8
mm starker Rahmen (El-Ton-
nen-Rahmen), Endversteifung
der Bordwénde, 4 mm starker
Stahlblechboden,  Briicken-
randreinigung.  40-km/h-Ach-
se mit Federn (geeignet flr
eine nachtragliche Zulassung),
usw., Noch einen Tick glinsti-
ger ist die Economy-Reihe mit
ahnlichen  Ausstattungsmerk-
malen. In GroBserie gebaut,
komplett ausgertstet, dirfte
Brantner mit diesen Typen den
Biliganbietern  Paroli  bieten
konnen.

Ab 11 Tonnen zuldssigem
Gesamtgewicht besitzen die
Zweiachs-Kipper von Brantner
eigens konstruierte Y-Zugga-
beln, die ausgelegt sind flir
26-Tonner. Besonders flr die
Ladung von Europaletten eig-
net sich der Dreiseitenkipper Z
18050 XXL. Auf der Plattform
von 5,08 x 2,41 m haben zwei
Paletten in der Breite und finf
in der Lange Platz.

Neuerdings bietet Brantner
fur Zweiachs-Dreiseitenkipper
eine Luftfederung an wie sie im

Speditionsgewerbe Ublich ist
oder auch im Baugewerbe vor-
kommt. Sie bietet bei hohen
Fahrgeschwindigkeiten besten
Fahrkomfort und ist nicht an-
fallig fir Reparaturen.

Besonderheiten

im Angebot

Brantner geht auf die Win-
sche der Kunden ein. Das zeigt
sich besonders beim ,Holzkip-
per” flr Kartoffelbaubetriebe.
Statt eines Stahlaufbaus mit

Bordwandstarken von 2,5 mm
montiert Brantner  mehr-
schichtverleimte  wasserfeste
Holzplatten in  unterschiedli-
cher Ausfihrung. Betriebe, die
ihren Transporter mit Gabel-
staplern beladen wollen, erhal-
ten auf Wunsch seitlich als
Portal zu offnende Bordwan-
de. Auch Bordwénde langs
geteilt gibt es — auch nur flr
eine Seite. Der Unterbau wur-
de vom Z 18050/2 XXL Uber-
nommen mit 5 mm Stahlblech-
boden ohne SchweiBnaht.
Weitere Ausstattungsmerkma-
le: Uberschwere 26-Tonnen-
Zugdeichsel in Y-Form, 2,0 m
Spur, 1,20 m Kugeldrehkranz,
dritte seitliche Auflage, Stein-
schlagschutz im Radbereich
und zwei hartverchromte Zylin-
der. Das Fahrzeug ist allerdings
nur in 80-km/h-Ausfihrung lie-
ferbar.

Die Silagekipper TA 8045
XXL mit hohen Aufbauten bie-
tet Brantner mit einer breiten
Spur von 1,92 m und 2 x
7,5-Tonnen-Achsen flir besse-
re Standsicherheit und Trag-
fahigkeit an.

Neu im Programm der Mul-
denkipper (8 bis 24 Tonnen) ist
ein Tridem Muldenkipper mit
einem zuldssigen Gesamtge-
wicht von 32 Tonnen, bei dem
das Tridem-
achsaggregat fiir 40
| km/h ausgelegt ist.

Ausgerustet ist der

Zur Qualitédtssiche-
rung gehdrt das
Tauchverfahren zum
Aufbringen von
hochwertigen Farben
bei Fahrgestellen
und Plattformen.

Muldenkipper mit zwei Lenk-
bremsachsen fir bodenscho-
nendes, leichtzigiges und ver-
schleiBarmes Rangieren.

m Kipper und noch mehr
Als vorausschauende Unter-
nehmer haben die Brantners
schon 1970 mit der Herstel-
lung von Stahlkonstruktionen
und Stahlhallen begonnen, zu-
erst flir den Bau der eigenen
Produktionshallen. Spater ent-
wickelte sich daraus ein
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Hans Brantner (Mitte) mit Dieter Kress (links) und seinem Sohn

y, &

—

Martin, sie vertreten Brantner in Deutschiand und sind Ansprech-
partner fir den Landmaschinenhandler.

selbststandiges Unternehmen
mit heute 48 Mitarbeitern. Her-
gestellt werden Stahlhallen fur
Gewerbe, Industrie und Land-
wirtschaft aber auch Freizeit-
hallen. Mittlerweiler hat sich
diese Firma vom reinen Stahl-
hallenbau zum Kompletthal-
lenanbieter entwickelt — ein
Drittel des Umsatzes stammt
heute schon aus Engineerings-
arbeiten.

Nicht genug damit, Brantner
ist auch ins Autogeschaft ein-
gestiegen. Er hat ein glinstige
Gelegenheit beim Schopf ge-
fasst und schloss 1993 einen
Opel-Handlervertrag flr den
Bezirk Mistelbach ab. In
Mistelbach und im Heimatort
Laa an der Thaya errichtete er
neue  Autohauser. 1999
schlieBlich  wurden  weitere
Handlervertrage mit Opel fir
die Bezirke Hollabrunn und
Ganserndorf  abgeschlossen,
weitere  Autohduser gebaut
und erworben.

m Erfolgreich in die Zukunft

Brantner ist mit Autos eben-
so erfolgreich wie mit Anhan-
gern. Im Jahr 2000 vermarkte-
te er 896 neue Opel und 600
Gebrauchtwagen. Sogar er-
folgreicher nimmt man den
Umsatz der einzelnen Unter-
nehmen zum MaBstab. Die
Autohduser setzten 340 Millio-
nen (Mio.) Osterreichische
Schillinge (ATS) (24,7 Mio Euro)
um, der Fahrzeugbau 241 Mil-
lionen ATS (17,5 Mio. Euro)
und der Hallenbau 64 Millionen
ATS (4,7 Mio. Euro).

Ein besonders lukratives Ge-
schéaft scheint ein weiteres zu
sein, das mit Reifen. Wenn
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auch der Umsatz erst bei 18
Millionen ATS (1,3 Mio. Euro)
liegt, muss die Umsatzrendite
vor Steuern doch recht erfreu-
lich sein und Gber dem Durch-
schnitt der anderen liegen, wie
der Unternehmenschef Brant-
ner bei einem Gesprach mit
dem Berichterstatter hat durch-
blicken lassen. Ansonsten lie-
gen die Umsatzrenditen im tbli-
chen Rahmen gut gefUhrier
landtechnischer Unternehmen.
Dass Hans Brantner so of-
fen Uber Zahlen spricht, ist
nicht gerade Ublich in mit-
telstandischen Unternehmen,
zeugt aber von einer neuen
Managergeneration, die ihren
Lieferanten aber auch ihren
Kunden sich verpfiichtet fihit.
Brantner: ,Wir haben nichts zu
verbergen." Vor allem der Kun-
denzufriedenheit hat er sich
verschrieben. Seine Philoso-
phie: ,lch wil die Firma so
flihren, dass die Kinder meiner
Kunden auch meinen Kindern
ihre Produktion abkaufen.” Bei
Brantner ist dies Familientradi-
tion, die hoffentlich auch bei
der nachsten Generation an-
halt. Trotzdem, Hans Brantner
sieht nicht blaudugig in die
Zukunft. Er weiB, worauf es in
Familienunternehmen an-
kommt: Meine Frau Theresia
ist intensivst im Geschéft tatig
und voraussichtlich werden
meine beiden Sohne jeweils
unterschiedliche Unterneh-
mungen einzeln Ubernehmen.
lch achte jedenfalls darauf.”
SchiieBlich sollen Unterneh-
men nicht scheitern, weil es
unterschiedliche Standpunkie
der Geschwister gibt.
Reinhold S. Bonfig



Fluten der Bordwénde zur Hohlraum-
lackierung.

Fahrzeugrahmenfertigung mit Schweil3-
robotern. 10 Jahre Rahmengarantie.

Foliennahtverschmelzung der Briickenbo-
den — ohne SchweiBinaht, kein Luftein-
schiuss. 20 Jahre Garantie gegen Durch-

(HB)

HANS BRANTNER & SOHN

FAHRZEUGBAUGESELLSCHAFT MBH

A-2136 LAA / THAYA
OSTERREICH

TEL. 00 43-25 22-25 11-0
FAX 00 43-25 22-25 11-50

http://www.HB-BRANTNER.de
e-mail: info@HB-BRANTNER.de

Wir beraten Sie gerne ausfuihrlich:

DIETER KRESS GmbH
Brantner-Generalvertretung fir Deutschland
Buchbergstr. 31

D-89233 Neu-Ulm (Steinheim)

Tel. 073 08-23 62

Fax07308-4 11 54

Mobil-Tel. 01 71-4 76 56 92 (Dieter Kress)
Mobil-Tel. 01 71-6 11 83 21 (Martin Kress)
e-mail: kress@HB-BRANTNER.de

rostung.



